Woche 33/2012

O

REGION PURKERSDORF

Sicht der Generationen:
In der Selbststandigkeit

FIRMENGRUNDUNGEN / Ein erfahrener Unternehmer und eine Jungunternehmerin
scthdem die Griindung ihres Betriebes und die Moglichkeiten von einst und jetzt.

Mag. Karl Kaufmann fiihrt seit 22
Jahren erfolgreich sein Unterneh-

men.  FOTO: MEDIENDIENST.COM/WILKE

VON ELKE SCHRAFL/MARLENE TRENKER

GABLITZ,  TULLNERBACH / Mag.
Karl Kaufmann hat nun seit iiber
20 Jahren Erfahrung als Unter-
nehmer. Gegriindet wurde die
Metasyst Informatik GmbH im
Oktober 1990.

Kaufmann hat Informatikl6-
sungen fiir Inhouselogistik als
Nische am Markt erkannt und ei-
nen Gesellschafter aus der
Schweiz gesucht, um mit ihm ge-
meinsam den Geschiftszweig zu
beginnen. Mit einem entspre-
chenden Konzept und einer ex-
akten Planung iiber drei Jahre
konnten Griindungspartmer
tiberzeugt werden, in das Unter-
nehmen zu investieren und Ka-
pital beizusteuern. ,Spéiter ha-
ben dann mein Kollege und ich
die Partner ausbezahlt und sind
so zu 100 Prozent Eigentiimer

‘der Metasyst Informatik gewor-

den", so Kaufmann.

Die Schwierigkeit in der Griin-
dungsphase lag darin, Kunden
von der Realisierbarkeit des An-
gebots von Metasyst zu {iberzeu-
gen. ,Unserer Branche ist ge-
prégt von bestehenden Referen-
zen. Wer bestehende Kunden-
projekte nicht vorzeigen kann,
hat Schwierigkeiten neue Kun-
den zu gewinnen‘. Eine weitere
Schwierigkeit waren die langen
Projektlaufzeiten, von bis zu zwei
Jahren, finanziell zu {iberbrii-
cken. Die Kunden zahlen nach
Abnahme der Lieferung und
Leistungen. Damit entsteht ein
langer Vorfinanzierungsbedarf
und das zu organisieren war am
Anfang sehr schwierig.

yDie wirtschaftliche Lage
war damals stabiler*

Der Markt fiir eine Unterneh-
mensgriindung in diesem Ge-
schéftszweig war relativ giinstig.
Die wirtschaftliche Lage war da-
mals stabiler. Die allgemeine La-
ge war nicht so schwankend wie
in den letzten fiinf Jahren. ,Die
Marktteilnehmer in unserem Ge-
schiftsbereich waren auch noch
nicht so global ausgerichtet wie
heute. Aulerdem waren sie noch
wesentlich kleiner und weniger
schlagkriiftig”, weif Kaufmann.
Auf die Frage, was er heute an-
ders machen wiirde bei der Un-
ternehmensgriinung, antwortet
Karl Kaufmann, dass es vermut-
lich einfacher wiire, ein bereits
bestehendes Unternehmen zu
iibernehmen und in eine eigene
Richtung zu lenken, als komplett
von vorne und mit véllig neuen
Produkten zu beginnen. Das Ri-
siko zu scheitern ist bei Neu-
griindungen sehr hoch und in

seiner Branche wiirde er das
nicht noch einmal machen. Ein
hoher Anteil der Unternehmen
verschwindet innerhalb von drei
Jahren wieder vom Markt. So ge-
sehen hat die Firma vom Karl
Kaufmann mit mehr als 22 Jah-
ren Bestand echte Erfolgsge-
schichte zu geschrieben.

Eine Nische hat auch die Jung-
unternehmerin Sabine Stebegg
gefunden.

Unterstiitzung durch die
Gemeinde Tullnerbach

»Ich war frither nicht selbst-
stiandig tétig und habe eigentlich

“gut verdient. So konnte ich mir

eine Riicklage schaffen, sonst
hitte ich den Schritt in die heuti-
ge Selbststindigkeit nicht ge-
wagt?, erzdhlt die Humanener-
getikerin Sabine Stebegg aus
Tullnerbach. Aufer durch ihre
Familie, die hinter ihrem Ent-
schluss stand, hatte sie kaum
Unterstiitzung. Lediglich der Ge-
meinde Tullnerbach, meint Ste-
begg, sei sie zu Dank verpflichtet:
»Es war ganz toll. Sie haben mich
auf ihrer Homepage sofort in die
Liste der Therapeuten aufge-
nommen, Das war eine wirkliche
Unterstiitzung.“

Stebegg ist seit 2010 in Tullner-
bach als Humanenergetikerin té-
tig, ist aber auch ganzheitliche
Kinesiologin, arbeitet mit Radio-
nik und TCM. ,Sicher waren
meine Investitionen vergleichs-
weise nicht so groB, aber zwei
Rdume habe ich auch benétigt,
Massageliegen und vor allem das
Gerit fiir die Radionik war ent-
sprechend teuer®, erzihlt sie.

Flir sie zdhlt dennoch weniger
der ,grofe Verdienst und der
»groRe Durchbruch” als vielmehr
die Weitergabe von Hilfestellun-

gen an Menschen, die den Weg
zu ihr finden.

Ein schwacher Trend zu
Alternativen erkennbar

Fiir sie sind alternative Wege
zur  Schulmedizin  wichtig.
»Schulmedizin hat selbstver-
stdndlich ihre Berechtigung, aber
daneben gibt es viele wunderba-
re Alternativen. Viele Menschen
sind es leider gewohnt, einfach
Medikamente zu schlucken und
Symptome zu bekémpfen. Alter-
native Methoden gehen jedoch
an die Wurzel. Und viele Metho-
den fithren auch zu einer Sicht
und neuen Erkenntnissen fiir
den jeweiligen Menschen®, er-
kidrt Stebegg. Fiir sie ist in unse-
rer Zeit ein schwacher Trend in
die Richtung zu erkennen.

Ob sie diesen Schritt in die
Selbststdndigkeit als Energeti-
kerin noch einmal tun wiirde.
»Sicher, es war eine sehr gute
Entscheidung, fiir mich und
auch meine Familie“, lacht sie.

Jungunternehmerin Sabine Ste-
begg wird von Jiirgen Sykora von
der Jungen WKO besucht.
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